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CHRONIK DER Fa. HANS GLABISCHNIG KG
A-9800 Spittal/Drau, Lendorferstralie 7
verfalst von Hans Glabischnig, Geburtsjahr 1919

Der Beruf eines Baustoffhandlers istmir  burg als Schiffsjunge auf einem Motor-
sicher nicht in die Wiege gelegt wor-  segler angeheuert. Dieser 20. Mai war
den. ein Pfingstsonntag, und ich z&hlte da-
Am 20. Mai 1934 habe ich in Ham-  mals genau 14 Jahre und 7 Monate. In

1945 [eutnant zur See

den folgenden 12 Jahren bin ich in der

1934 als Schiffsjunge mit Olzeug und _
Stidwester fiir stiirmische See halben Welt herumgefahren, und mein



Seefahrerleben ist im Jahre 1945 als
erster Wachoffizier des Minensuchboo-
tes M 102 der deutschen Kriegsmarine
zu Ende gegangen.

Nach einem verlorenen Krieg habe ich
durch Vermittlung von Herrn Dir. Hans
Samitz bei den Heraklith-Werken von
1946 bis 1959 Arbeit und Brot gefun-
- den. Dort konnte ich viel lernen, und
es war auch ein sicherer Posten. Aber
wenn es dem Esel zu wohl wird, geht
er aufs Eis.

Am 1. April 1959 (man bedenke: am
1. April!) griindeten wir in Spittal/Drau,
Oberdorf Nr. 5 eine Baustoffhandlung.
Wer sind ,wir”? - Meine Frau Grete
Glabischnig, gepriifte Siuglingsschwe-
ster, ausgebildet an der Universitits-
Kinderklinik in Miinchen, und mein
Cousin mit gleichem Namen, Hans
Glabischnig, Jahrgang 1914, langjih-
riger Drittelftihrer im Stollenbau bei der
UNIVERSALE. Die Namensgleichheit
hat oft zu lustigen Verwechslungen ge-
fiihrt. Vom Griindungskapital und vom
Fachwissen fiir den Baustoffhandel

mdchte ich lieber nicht sprechen. Von
beidem war wenig vorhanden. Vorhan-
den war nur der Wille, selbstindig zu
werden.

N,

1959: Das war der Anfang

Das Betriebsgebaude war ein verlasse-
ner Stall (heute ,Reifen-Sepp”). Der
Besitzer hiels Johann Santer, vlg. Gro-
nig. Der Pachtschilling betrug 6S 700.-
pro Monat, Pachtdauer 10 Jahre. Spit-
tal-Oberdorf ist damals eine rein biu-
erliche Gegend gewesen. Wir waren
Eindringlinge in eine lindliche Welt.
Die Nachbarsleute Franz und Maria
Sommeregger haben sich jedoch im-
mer sehr entgegenkommend gezeigt,



was uns am Anfang viel geholfen hat.
Der Stall wurde provisorisch adaptiert.
In der Milchkammer waren Biiro und
Buchhaltung untergebracht. Meine er-
ste Tatigkeit als freier Unternehmer
bestand darin, den restlichen Mist aus
dem Stall hinauszuradeln.

Ein erfahrener Elektromeister hat mir
damals folgendes gesagt: ,Ich habe
immer ein gutes Geschaft gehabt und
immer gut verdient. Aber Geld war nie
da, weil ich keine Ordnung hatte. Be-
vor Sie einen Sack Zement verkaufen,
mussen Sie eine ordentliche Buchhal-
tung haben.” So ungeféhr ist es dann
auch gehandhabt worden.

Der LKW-Fernverkehr war Ende der
50er-Jahre noch ziemlich unbedeu-
tend. Fast alle Baustoffe, vor allem Ze-
ment, wurden damals mit der Bahn
befordert. Am Bahnhof hatten unsere
Mitbewerber, Dipl.-Ing. Karl Schéffner,
der auch Blirgermeister war, sowie die
Fa. Konrad Berger und die Landwirt-
schaftliche Genossenschaft, ihre Lager-
hdauser, Der grolte Standort-Nachteil

unseres jungen Unternehmens bestand
in der Entfernung vom Bahnhof, etwa
2 km. Am Anfang stand nur ein Opel
Blitz (librigens ein Benzinfresser), Trag-
kraft 1.75 Tonnen, zur Verfugung.
Hubstapler kannte man im Baustoff-
handel noch nicht. Die Palette wurde
erst spater geboren. Alles war hdandisch
zu bewegen. Fur die Zufuhr von einem
Waggon Zement vom Bahnhof zum La-
ger brauchten wir einen ganzen Tag.
Beim Ziegelwerk Kapeller, Lendorf, gab
es zu wenig Ziegel. Daher muliten Zie-
gel von auswarts per Waggon zugekauft
werden. Entladezeit der 5.000 bis
6.000 losen Ziegel ebenfalls ein Tag.
Unser Sortiment war klein, die Halfte
des Umsatzes entfiel auf Zement. Von
den Lieferanten konnten wir wegen des
geringen Umsatzes keine guten Kon-
ditionen bekommen. Dazu die Trans-
portkosten Bahnhof — Lager, also eine
denkbar ungiinstige Ausgangslage.

Wir haben daher zuerst versucht, beim
y,Hauslbauer” Ful’ zu fassen. Hier wur-
de nicht immer der giinstigste Preis



gefordert, oft war das bessere Service
entscheidend. Anfang 1960 ist uns aber
ein grolser Wurf gelungen. Wir hatten
den Frachter GrielRer gefunden, der uns
als Gegenfuhre Zement und andere
Materialien gtlinstig ,frei Lager” liefer-
te. Damit konnte der grofle Standort-
Nachteil schlagartig beseitigt werden.
Wir waren in der Lage, glinstigere Prei-
se zu bieten. Das Geschaft wurde nun
langsam ausgeweitet.

Das erste Geschiftsjahr endete trotz
fleiliger Arbeit mit einem Verlust. Das
hat uns drei ,Baustoffhindler” sehr
bedriickt. Aber vielleicht war das ganz
gut so, denn bekanntlich lernt man aus
einer Niederlage mehr, als aus einem
Sieg. Im Jahre 1960 schaute schon ein
kleiner Gewinn heraus. 1961 ging es
dann weiter aufwarts. Ein Steyr Diesel
380, Tragkraft 4 Tonnen, wurde ange-
kauft. Ich habe den grolen Fiihrer-
schein gemacht und auch selhst Zustel-
lungen durchgefihrt.

Mit dem neuen Auto wire aber fast ein
Ungliick passiert. Der mit Zement be-
ladene Diesel 380 ist am Fratres auf ein

1962 Das war unser schmuckes Wohnhaus in Seeboden.
Meine Eltern haben es gebaut. Vater war in jungen lahren
auch recht unternehmungslusti, Als Bavernbursch vom
Millstitter Berg ist er 1911 nach Amerika ausgewandert.
Seine Kenninis der englischen Sprache beschrinkte sich
damals auf cie zwei Worte "Yes” und "Wa”. Im Jahre 1913
ist er krank, krdnker und immer krdnker geworden. Die
Malaria hatte ihn dberfallen. Diese Krankheit bedeutete
nach dem damaligen Stand der Srztlichen Wissenschart
oft das Ende,

Ein amerikanischer Arzt halte ihm den trockenen Rat ge-

geben: ,Am besten, Sie fahren schnell nach Hause, sonst

werden wir sie hier in 8 Wochen eingraben,” Vater ist dann
nach Hause gefahren, und ein halbes Jahr auf der Riegl-
Alm hat ihn wieder gesund werden lassen.



unbefestigtes Bankett geraten, ist um-
gekippt und hat sich an einem kleinen
Hang tiberschlagen. Ich sehe noch heu-
te das 6lverschmierte Gesicht des Fah-
rers, der geschockt aber unverletzt aus
dem Fuhrerhaus herausgekrochen ist.
Der Schaden hielt sich Gott sei Dank
in Grenzen.

Gleich am Anfang wdren wir fast ei-
nem ,Spitzbuben” aufgesessen. Ein
Unternehmer holte in kurzen Abstin-
den grolSere Mengen Baumaterialien,
doch mit dem Zahlen hielt er uns mo-
natelang mit allerhand Ausreden hin.
Also Klage und Exekution. Fiir einen
Anfdnger eine aufregende Sache. Um
ja nichts zu verpassen, sind wir zu
zweit eine halbe Stunde vor Beginn der
Amtshandlung am Tatort erschienen,
haben den Beklagten ausfindig ge-
macht und dem guten Manne in einer
nicht sehr zarten Form unseren Stand-
punkt klargemacht. Bevor es zu Hand-
greiflichkeiten gekommen ist, hat der
Herr plétzlich die Tausender herbeige-
schafft. Als der Gerichtsvollzieher er-

schien, hatten wir unser Geld schon im
Trockenen. Auf Grund dieses Erfolges
haben wir uns dann erst einmal jeder
ein grolles Bier geleistet.

Mit der Zeit machte sich immer mehr
Raummangel bemerkbar. Am Anfang
stand uns im Stall nur eine Fliche von
etwa 80 m? und etwas Wiese zur Ver-
fligung. Nach und nach hat der Besit-
zer wohl aus der Tenne das oben lie-
gende Heu verkauft, und wir konnten
auch dort leichte Sachen lagern. So
wurde der Gedanke wach, eigenen
Grund und Boden zu erwerben. Herr
Johann Santer hat uns dann Anfang
1963 gleich hinter seinem Stall an der
Bundesstralle ca. 2000 m? Grund um
den Preis von damals 6S 150,- pro m?
verkauft. Aus Ersparnisgriinden habe
ich den Kaufvertrag selbst und ohne
Notar gemacht. Das nichste Ziel war,
auf eigenem Grund und Boden den
Baustoffhandelsbetrieb zu errichten.

Wir hatten immer noch ein kleines Sor-
timent, etwa 20 bis 25 Artikel. Davon



betrug der Umsatz von Zement rund
50 %. Da wir immer knapp bei Kasse
waren, konnten wir uns auch keine gro-
Ben Lagerbestidnde leisten. Es hiefd also
immer, genau aufzupassen, was ver-
langt wird, und dann schnell zu schau-
en, wo man das Gewdlinschte herkriegt.
Unangenehm ist es nur manchmal ge-
worden, wenn Dinge verlangt wurden,
von denen wir tiberhaupt nicht wul-
ten, was das sein sollte. Aber man lernt
schnell, wenn man muR. Anfang der
60er-Jahre ist dann auch der Lastwa-
genverkehr mehr in Schwung gekom-
men. Zuerst ist der Frachter Grielser mit
einem 8-Tonner dahergekommen, im
Jahr darauf war es schon ein 10-Ton-
ner. Weitere zwei oder drei Jahre spi-
ter ist er bereits mit Hangerztigen, Trag-
fahigkeit 15 Tonnen und mehr, vorge-
fahren. In diese Zeit fillt auch der Be-
ginn des Lieferbetons. Fiir den Stralken-
bau hat damals die englische Firma
«Ready Mix” im Osten von Spittal ein
Lieferbetonwerk errichtet. Es hat nicht
lange gedauert, und die heimischen
Betonwerke haben sich auch langsam

auf Silozement umgestellt. Der Fertig-
beton war im Kommen. Fiir uns bedeu-
tete das einen grollen Nachteil, da wir
keinen ZementgrolRhandel hatten.

Am 17. August 1962 ist unser bekann-
ter Mitbewerber, Dipl.-Ing. Karl Schiff-
ner, verstorben. Ende 1963 kam dann
plotzlich Horst Essel, ein agiler Kauf-
mann aus Hermagor, und hat ,Schiff-
ner” ilbernommen. Jetzt wehte ein fri-
scher Wind. Ob wir wollten oder nicht
— wenn wir nicht immer die Dritten
oder Letzten bleiben wollten, mulRten
wir den Zementgrolhandel erreichen.
Die Zementwerke hatten damals ein
gut funktionierendes Kartell. Die Ze-
mentgrolfhandler wollten natiirlich
auch keinen Neuling in ihre Reihen
hineinlassen. Um Zementgrofhindler
zu werden, multe man in zwei aufein-
anderfolgenden Jahren je 6000 Tonnen
Zement umsetzen — ein ganz schéner
Brocken, Wir sind dann die Sache kurz
entschlossen angegangen. Ende 1965
hat uns Herr Korak von den Wieters-
dorfer Zementwerken kurz angerufen




und gesagt: , Jetzt sind Sie ZementgroR-
handler!”

L

Zwai ,Baustofthindler” in den besten Jahren.

Im Zuge dieser Auseinandersetzungen
gab es auch verschlungene Pfade. Ein-
mal konnten wir um ganze 65 100.—
einen grolsen Waggon Eternit-Blumen-
troge kaufen. Wir sind allerdings auf
diesen Trogen ziemlich lange sitzenge-
blieben, weil wir erst lernen mufiten,
derartiges zu verkaufen. Anfang 1964
ist mein Cousin Hans Glabischnig aus
unserer Firma ausgetreten. Der Neue,
ein guter Mann, war Werner Steiner
(heute , Heizdl-Steiner”).

Ende 1965 haben wir unseren Nach-
barn, Herrn Dipl.-Ing. Hans Mangge,
mit der Planung einer Lagerhalle und
eines Birogebdudes beauftragt. Eine
Halle, langer als 20 m, noch dazu zwei-
geschollig, Nutzlast der Decke 2.000
kg/m?, erschien mir zu grofSziigig. Das
Vordach sollte im Norden und Stiden
so ausgebildet werden, dals wir die
Autos unterstellen und auch bei Regen
be- und entladen konnten. Heute bin
ich froh, dal8 ich damals dem Rat des
Planers gefolgt bin. Im Jahre 1966 ist
dann die Halle im Rohbau aufgestellt
worden. Bauausfiihrung Fa. Ing. Rupert
Thomaschitz.

Die z.wefsfﬁckfgé J'_a;_qerhaﬁe st ferrfg.



Anfang 1967 sind wir in einen Prozel$
hineingeschlittert, dessen Gefihrlich-
keit ich zuerst nicht erkannt habe. Aus
heiterem Himmel flatterte mir plétzlich
vom Oberlandesgericht Graz eine Vor-
ladung zu einem Strafprozell wegen
eines VerstolRes gegen den § 38a des
Kartellstrafgeselzes auf den Tisch. Etwas
ungldubig habe ich zunichst einmal
dieses Schriftstiick hin und hergedreht
— ich war mir keiner Schuld bewuft.
Herr Dr. Ossinger von unserem Ver-
band hat mich dann erst einmal tiber
den Unterschied zwischen einem Straf-
und einen ZivilprozeR aufgeklirt. Der
§ 38a besagt, dals man keine Lieferver-
trage abschlieRen darf, in denen man
sich verpflichtet, nur von einem Liefe-
ranten — nicht aber von seinem Kon-
kurrenten — zu kaufen. Mit der Linzer
Glasspinnerei hatte ich einen solchen
~verbotenen” Vertrag abgeschlossen.
Unkenntnis schiitzt nicht vor Strafe. Die
Fa. BASA-GLAS, Stockerau — ein Kon-

ze war in der damaligen Zeit ein poli-
tischer ProzelS, was ich aber nicht wuR-
te. So bin ich also mit mehreren Min-
nern aus der edlen Zunft der Kiarntner
Baustoffhandler auf der Anklagebank
des Oberlandesgerichtes Graz gelan-
det. Wer nicht wei8, wie eine Ankla-
gebank in einem StrafprozeR aus-
schaut: einfache Holzbank, vielfach
abgewetzt, KEINE Riickenlehne! Gro-
Be Verhandlung, sprich Theater, der
Staatsanwalt in schwungvoller Robe als
Ankldger, Vernehmung der Angeklag-
ten und nattrlich ,glinzende Pli-
doyers” unserer Verteidiger. Aber der
junge Richter hatte anscheinend nicht
richtig hingehéort. Er zog namlich zum
Ende derVerhandlung unter seinem Ak-
tenstapel eine kleine Mappe heraus
und las das bereits vorgefertigte Urteil
kurz und biindig vor: alle Angeklagten
sind im Sinne der Anklage schuldig,
Strafe je 8 Tage gelinden Arrest, bedingt.

kurrent der Linzer Glasspinnerei — /Emen Tag nach meiner strafrechtlichen

hatte das herausgefunden und den
Staatsanwalt eingeschaltet. Das Gan-

Vcrurtedung hat meine liebevolle Ehe-
frau wie immer das Friihstiick herge-




richtet — fiir mich Wasser und Brot.
Auf meine Frage warum und wieso —
die Antwort: ,Straflingskost”. »

Die meisten Angeklagten haben Beru-
fung eingelegt, ich nicht — was ein
grober Fehler war. Inzwischen hatte die
Kldgerin BASA-GLAS, Stockerau, Kon-
kurs angemeldet. Es dauerte gar nicht
lange, da wurde ich von dieser Firma
auf einen Schadenersatz von damals
3,4 Millionen Schilling verklagt. Be-
griindung: ich und andere hatten ihr auf
rechtswidrige Weise nichts abgekauft
und wir seien daher schuld an der Plei-
te. Beweis: der verlorene StrafprozelS.
Da bin ich denn doch etwas blal’ ge-
worden. Es begann jetzt ein zermiir-
bender Zivilprozefs mit einem heutigen
Streitwert von etwa 10 bis 12 Millio-
nen Schilling. Die Kosten kann sich
jeder selbst ausrechnen. Es wurde nun
mit Gutachten, Gegengutachten, Ober-
gutachten und dhnlich teuren Prozedu-
ren vor Gericht gearbeitet. Plotzlich ist
der Kliger verstorben, der Prozels war
zu Ende. Es waren nur noch die Kosten
zu berappen.

Das Fertigfenster

Seit einigen hundert Jahren fertigte der
Tischler das Fenster. In einem Zeitraum
von 6 bis 8 Jahren hat die Industrie dem
Tischlerhandwerk diese Arbeit wegge-
nommen. Wie ist das gekommen?

Anfang der 70er-Jahre ist so langsam
das industriell gefertigte Fenster auf den
Markt gekommen. Ungefahr gleichzei-
tig haben sich drei grofRe Fenstererzeu-
ger etabliert: GIMM in Nordfrankreich,
MEETH in der Eifel (Westdeutschland)
und ALDRA in Schleswig-Holstein. Von
heute auf morgen sind Fertigfenster
LKW-zugsweise auch in Osterreich ver-
kauft worden. Ich glaubte hier das gro-
Re Geschift zu wittern, und wir woll-
ten daran mitnaschen. Bisher hatte ich
mit Lieferanten gearbeitet, die 100 oder
200 km von mir entfernt waren. Nun
war der Lieferant etwa 1000 km weit
weg, da gelten andere Gesetze.

Mitte 1972 machte ich einen Besuch
hei MEETH in Wallscheid an der Eifel,
besichtigte die Fabrik und hatte lange-
re Unterredungen mit Herrn Meeth jun.
Denn vom Fenstergeschaft verstand ich



damals ja nichts. Die Angebote waren
verfihrerisch. Verfiihrerisch ist schon,
kann aber auch gefihrlich sein.

Geboten wurde ein ausgereiftes Pro-
gramm, Gebietsschutz, hohe Rabatte,
Zahlungsziele von einem halben Jahr
und mehr, Unterstiitzung bei der Wer-
bung. ABER: Lieferung nur in gréReren
Mengen, kein Riickgaberecht, angeb-
lich gute Qualitat. Das MAHAGONI-
Fenster war hierzulande damals eine
Neuheit, und das Wort ,MAHAGO-
NI” hatte eine grofle Zugkraft.

Also sind wir die Sache angegangen.
Zwei Mann wurden zur Einschulung in
die Eifel geschickt, Prospekte wurden
aufgelegt, in unserer Umgebung etwa
10 Schaufenster eingerichtet, der erste
Stock der Lagerhalle mit Regalen ver-
sehen. Bei vielen Kundenbesuchen
wurde das MAHAGONI-Fenster propa-
giert. Der Verkauf entwickelte sich
tiberraschend gut. Es zeigte sich aber
bald, dals wir — auch wegen der gro-
len Entfernung — unsere Lagerbestan-
de dauernd vergrolbern mufSten. Bald

war der ganze erste Stock ein Fenster-
lager. Die finanzielle Belastung war
grold, doch das Geschift lief glanzend,
wenn auch mit einigen Risken.

2 _
1972: Die Westseite des Betriebes
Bei einem Besuch Ende 1974 in Wall-
scheid wurde ich plétzlich gewabhr,
dal’ verfuihrerisch auch gefiahrlich sein
kann. Die Fabrik stand still. Kein Fen-
ster lief vom Band, die Lager waren
voll. Ich hatte keine Ahnung, warum.
Herr Meeth jun. erklarte mir mit Be-
stimmtheit, die Konkurrenzverhiltnis-
se hdtten sich sehr gedndert. Vor zwei
Jahren waren drei Fenster-Erzeuger am
Werk, heute seien es 10 und tibermor-

—
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gen wirden es wohl 100 sein. So un-
gefdhr ist es dann auch gekommen.
MEETH konne das bisher hochwertige
MAHAGON!I-Fenster nicht mehr ver-
kaufen. Er werde daher in Kiirze ein
billigeres Fenster herausbringen. Ich
fragte ihn, was ich mit meinen grolsen
Lagerbestinden machen solle, wenn
ich nun nichts mehr nachbekomme,
und warum er mich nicht von der Ent-
wicklung verstandigt habe. Herr Meeth
jun. zuckte nur die Achseln — das war
alles. Aus etwa 1000 km Entfernung
hatte ich die Situation nicht richtig ein-
geschdatzt, meine Witterung war falsch.
Aus dem grolen Geschaft mit dem
schnellen Geld ist ein verlustreicher
Abverkauf von unseren nunmehr alten
Lagerbestédnden geworden. Man lernt
nie aus im Leben.

Anfang der 70er-Jahre ist uns die erste
grole Insolvenz in die Quere gekom-
men. Die Fa. Ing. Rudolf Maier, Ober-
vellach, hatte Konkurs angemeldet. Wir
waren langer als ein Jahrzehnt Haupt-
lieferant dieser Firma. Das war ein gro-

Ber Brocken, der uns zwar nicht um-
gebracht hat, aber wir sind in Bedrang-
nis geraten. In dieser Sache hatte ich
schon vorsorglich geklagt und auch 2
Prozesse gewonnen. Aber schlulSend-
lich konnte ich die Urteile nur in den
Schornstein schreiben. Wir hatten den
grolben Brocken verloren und mulSten
nun auch noch die Kosten bezahlen,
denn der Gegner hatte nichts mehr.
Das habe ich mir gemerkt! Herr Ing.
Rudolf Maier war schon kranklich und
ist im Laufe des Verfahrens verstorben.
An einem kalten Wintertag haben wir
als letzten Grulb ein Stréaulfchen Immer-
griin auf das Grab unseres langjdhri-
gen Paitners gelegt.

Es sind dann in den nachsten Jahren
noch einige grollere Insolvenzen tber
die Biihne gegangen. Die Fa. Schader-
Bau, Mbollbriicke, multte Konkurs an-
melden, und auch die Fa. Thomas
Feichter, ebenfalls Mollbriicke, hat Plei-
te gemacht. Bei Feichter waren wir seit
15 Jahren Hauptlieferant, Aber aus der
Erfahrung von Obervellach wachsam



geworden, haben wir uns tiberall recht-
zeitig herausgeschliangelt, und andere
mulsten in den sauren Apfel beilken.

In diese Zeit fillt auch ein Einbruch bei
unserer Firma. Die Tiren wurden auf-
gestemmt, die Kasse ausgeraubt, die
Schreibtische durchwiihlt — kurzum
ein Chaos. Im Zuge der Ermittlungen
stellte sich heraus, daR der Einbrecher
unser Lagerarbeiter war. Der Mann war
bewaffnet, er wurde bei der Verfolgung
von einem Beamten in der Lagerstralie
erschossen.

Dieser tragische Fall hatte aber auch
eine heitere Note. Ich war damals Kas-
sier des Rudervereines ,Wiking”, Spit-
tal. In einer Lade meines Schreibtisches
waren unter anderem die Erlagscheine
des Rudervereins aufbewahrt. Beim
Einrdumen sind durch eine Schlampe-
rei diese Erlagscheine mit denen unse-
rer Firma durcheinandergekommen.
Und wieder durch eine Schlamperei ist
so ein Rudervereins-Erlagschein einer
Rechnung Gber rund 6S 59.000.— an
einen Lieserhofener Kunden beigelegt

worden. Dieser Kunde hat den Erlag-
schein nicht genau angeschaut, ihn
ausgeftllt und das Geld eingezahilt. Ei-
nige Tage spdter hat er den Irrtum be-
merkt und ist aufgeregt in die Firma
gekommen, um mich zur Rede zu stel-
len. Ich antwortete, wir hitten gedacht,
er wolle dem Ruderverein eine gréfe-
re Spende machen. Er erwiderte aber
sehr energisch, ihm ldge nichts ferner,
er wolle gleich und auf der Stelle sein
Geld zurtickhaben. Was dann auch mit
tiefen Verbeugungen und gehérigen
Entschuldigungen geschehen ist.

L7 o]

Seit 30 Jahren bin ich aktives Mitglied des Ru-
dervereins WIKING:; in dieser Zeit habe ich jihr-
lich 500 bis1000 km ,zusammengebracht”,




FfGira-:,r:a'.a.'rafn\rf:ar:sp:'r't‘t‘e-r. - i
Im Logbuch des RV Wiking Spittal fand sich
am 14, August 1995 folgende Eintragung:
Austahrt mit Lurnbichl”, Zweier ohne Steu-
ermann, Ing. Willi Petrovic und Hans Glabi-
schnig, 7 km, Fahrzeit 80 Minuten.

Bemerkung: Wir beide bringen zusammen
gute 160 Jahre auf das Wasser, wer kann

: \j”'—:‘ﬁf'? Bitte melden! y
Buchhaltung und Verrechnung hat Frau
Grete, die gepriifte Sauglingsschwester,
mustergtiltig geftihrt. Wir waren immer
auf dem Laufenden. In notwendigen
Fallen sind wir auch selbst kassieren
gegangen. Besondere Verdienste hat
sich dabei meine liebe Ehefrau erwor-
ben. Vor allem bei Mannern ist sie im-
mer gut angekommen, Man sollte nicht
das sanfte Streicheln einer charmanten
Frau tiber eine rauhe Mannerhand un-
terschatzen. Wenn Not am Manne war,
konnte man aber die tlichtige Handels-
frau auch etwa beim Ausladen von
Drainagerohren oder beim Stapeln von
Heraklith-Platten beobachten.

Das viele und langatmige Telefonieren

im Biro hat mich oft gedrgert. Um das
einzudammen, habe ich auf jeden Ap-
parat einen Zettel angebracht:

ACHTUNG TELEFONITIS!

Ich bin aber nie draufgekommen, ob
das auch etwas geniitzt hat. Die Tele-
fonrechnungen waren mir jedenfalls
immer zu hoch. Bei meinen Reisen bin
ich gerne in ein Gasthaus in Judenburg,
gegeniiber der Stadtpfarrkirche, einge-
kehrt. Die Aufschrift Gber der Ttre hat
mir so gut gefallen, die da lautete: ,Und
is a Mensch saudumm, kauft er sich a
alts Haus und bauts wieder um”.

Samtliche Waren wurden immer noch
hdandisch manipuliert. Die manuellen
Anforderungen waren oft enorm. Ein
Beispiel: eines Morgens standen drei
Fernlastziige der Fa. Cervinka mit je 22
Tonnen Sackzement vor dem Lager. Zu
dritt haben wir diese 66 Tonnen in 2
Stunden und 45 Minuten mit der Hand
abgeladen. Dann ist aber wohl ein kiih-
les Bier durch die durstigen Kehlen
geronnen.



Ende der 60er-Jahre ist langsam der
Hubstapler und die Palette in den Bau-
stoffhandel eingedrungen. Wir konnten
aber nichts damit anfangen, weil die
Raumlichkeiten nicht dafiir geeignet
waren. Ende 1969 war jedoch der
Pachtvertrag fur den alten Stall abge-
laufen. Die Lagerhalle wurde fertigge-
stellt und provisorische Biirordume hin-
eingebaut. Am 1. Janner 1970 war die
Fa. Hans Glabischnig zur Gianze in
eigenen Rdumen und auf eigenem
Grund und Boden untergebracht.

1979: Ein Teil unseres Freilagerplatzes

Nach einigen Jahren geschiftlicher Ta-
tigkeit wurde auch mit der Werbung
begonnen. Sie lief unter folgendem
Slogan:

Baustoffe Glabischnig, Spittal —
die zweitbeste Baustoffhandlung
von Mitteleuropa.

Werbung an der Bundesstralie




Gleich am Beginn dieser Aktion bekam
ich den Anruf eines Bekannten, der da
sagte: ,Wie kannst Du Deine kleine
Firma als die zweitgréite bezeichnen?”
Ich antwortete wahrheitsgemdR: ,Lese
genau, es heilst nicht die zweitgrélte,
sondern die zweitheste Baustoffhand-
lung.” Damit war der Mann wieder
zufrieden.

Tochter llse Buc hner geb. Glabischnig

1971 fand ein wichtiges Ereignis fiir die
Fa. Glabischnig statt: Tochter Ilse (heu-
te Frau Buchner) kehrte nach einein-
halb Jahren in der groffen Welt aus Lon-
don, etwas modern gestylt, in das El-
ternhaus zuriick. Nach einigen un-
schliissigen Wochen hat sie sich aber

rasch wieder akklimatisiert. Eines Ta-
ges erschien sie wieder kirntnerisch
gewandet im Geschdft, nahm den Be-
sen und begann, die Lagerhalle auszu-
kehren. llse stand schon mit 8 Jahren
manchmal hinter dem Verkaufspult. Ihr
Problem war damals immer, bei Bar-
verkdufen den richtigen Skonto auszu-
rechnen. Dieses Problem hat sie heute
nicht mehr.

Schw:.egerﬂohn Hannes Buchner
Am 1. April 1975 (man bedenke: am
1. April) kam neuer Zuwachs in die Fir-
ma. Bis zum Bauch im Schnee sind
Schwiegersohn Hannes Buchner, gebo-
ren 1945, und ich zum Lager gewatet.
Hannes hatte zuvor eine Reihe von Jah-



ren bei der Fa. Ing. Sepp Aichholzer,
Spittal, als Bauingenieur gearbeitet. Er
werkelt nun schon mehr als 20 Jahre
in unserem Unternehmen mit. Ideen
und die Tatkraft der Jugend haben sich
bald positiv bemerkbar gemacht. Ein

978: Staplerarbeit
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Fahrzeugpark erneuert, und im Jahre
1977 ist ein kleines Biirogebiude da-
zugebaut worden.

Das Geschaft konnte so immer mehr
ausgeweitet werden. Ende der 70er-
Jahre stellte sich ein neues Problem —
das Generationsproblem. Wohl ein Jahr
lang habe ich herumgefragt bei den
sogenannten Experten, beim Gericht,
beim Finanzamt, habe Biicher studiert
und eben mit den Familienmitgliedern
das Thema besprochen. Es war nicht
immer Einstimmigkeit gegeben. Aber
letzten Endes kommen halt doch beim
Reden die Leute zusammen. Aus Er-
sparnisgriinden habe ich letztlich den
Gesellschaftsvertrag selbst gemacht.

LT

1979: Luftbild




Mit 1. Janner 1980 wurde eine Kom-
manditgesellschaft gegriindet. Hannes
Buchner als Geschiftsfiihrer und Kom-
plementar, llse Buchner als Komple-
mentdrin, Grete und Hans Glabischnig
als Kommanditisten. Auf zwei maschin-
geschriebenen Seiten war alles unter-
gebracht. Der Vertrag halt heute noch
und hat auch die steuerlichen Ande-
rungen der vergangenen Jahre gut tiber-
standen.

Nach einigem Tauziehen fand ich mich
auf einem kleineren Sessel in einem
kleineren Buiro mit kleineren Aufgaben
wieder. Und so werke ich heute mit 76
Jahren immer noch an den kleineren
Aufgaben mit.

Meine Frau und ich sind zunéchst auf
Reisen gegangen. Wir haben die erste
Tochter, Ulli, die frither auch manch-
mal in der Firma gearbeitet hat, dann
aber 1972 in die USA ausgewandert ist,
in Colorado besucht. Eines Tages iber-
raschte Ulli uns mit einer tollen Idee.
Wir solltenuns HISTORISCH
fotografieren lassen.

Sie schleppte uns in ein altmodisches
Fotostudio, stiilpte uns Trapper- und
Fallensteller-Kleidung tber, die Frauen
zeitgemald toll aufgemascherlt — und
was dabei herausgekommen ist, zeigt
das Foto.

1980: Als , Trapperfamilie” in Colorado/USA. Von
links nach rechts: Unser amerikanischer Schwie-
gersohn Guy, ein finster blickender Geselle mit
Rinderpeitsche, Ehefrau Grete und Tochter U,
altertiimlich hochgestyvit, und am Schiuf der
Mann mit der zielsicheren Biichse — Hans Gla-
bischnig. Wir haben das Bild einige Jahre im Ver-
kaufsraum aufgehdngt — es hat oft fiir Heiter-
keit gesorgt.

Bei einer spdteren Tramp-Tour durch
Schottland ist wieder ein Foto entstan-



den. Wer genau hinschaut, wird bemer-
ken, dall meine Frau mich im Schot-
tenkilt beinahe bewundernd anschaut.
Wenn ich heute nach 48jihriger Ehe
im Alltagsgewand vor ihr stehe, schaut
sie mich nicht immer bewundernd an.

e =

Auf Tramp-Tour in Schottland

In der ersten Hilfte der 80er-Jahre ist
das Geschift rasch und oft mit ziemli-
chen Risken ausgeweitet worden. Die
Do-it-yourself-Bewegung war immer
mehr im Kommen. Es wurde eine Zu-
fahrt zur Bundesstralle gebaut und Vor-
bereitungen fiir die Errichtung eines
Baumarktes getroffen. Auf einem nahe-
gelegenen Grund der OBB konnte ein
neuer Lagerplatz errichtet werden. Im
Jahre 1986 ist die Lagerhalle umgebaut
und wesentlich erweitert worden.

Unser Harald fﬁchél‘t J'nh.die Sonne



So ist denn am 1. April 1987 (man be-
denke: wieder am 1. April) ein neuer
Baumarkt eroffnet worden.
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Der Computerraum

Die Fa. Hans Glabischnig KG hatte
damit ein zweites Standbein. Einige
Jahre danach wurde ein stindhaft teu-
rer Computer angeschafft.

In den letzten Jahren haben wir uns
mehr auf den Holzfachmarkt speziali-
siert. Das Foto zeigt einen Werkstatt-
wagen.
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Wir beschaftigen z. B. 3 speziell ge-
schulte Tischler. Es werden vor Ort
Fenster und Tlren montiert, Parkettbo-
den verlegt, vorgefertigte Stiegen mon-
tiert usw. Fir uns ist das heute eine
Marktlticke, wo wir durch ein besseres
Service zum Erfolg kommen wollen.



Details der letzten 15 Jahre sollen dem
ndchsten Chronisten vorbehalten blej-
ben.

So sind wir denn dlter geworden; die
Spanielhiindin ,Witti” (im nebenste-
henden Foto links unten) hat uns in den
letzten 10 Jahren dabei begleitet. Witti
und ich gehen jeden Tag und bei je-
dem Wetter um 6.30 Uhr morgens aus

dem Haus. Ein einstiindiger Spazier-
gang tut uns beiden immer gut.

Diese kleine Chronik ist unseren Freun-
den und Partnern gewidmet. Wir ver-
binden damit die Bitte, uns weiterhin
ihr Vertrauen zu geben, das wir durch
eine flotte und reelle Arbeit rechtferti-
gen wollen.

Hans Glabischnig

1. Marz 1996



1995: So sind wir denn &lter geworden






